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TOELICHTING

DAMES EN HEREN,

Het belang van de industrie moet weliswaar niet
worden onderschat, maar toch bekleden de kleine
en middelgrote ondernemingen een sleutelpositie
in de Vlaamse economie. Hun talrijke aanwezig-
heid getuigt immers van de ondernemerszin van de
Vlaming. De overheid moet voor het Vlaams Blok
dan ook de nodige maatregelen nemen om het on-
dernemen in Vlaanderen zoveel mogelijk slaagkan-
sen te geven.

Eén van de middelen die de Vlaamse overheid
daartoe gebruikt, is het zogenaamde Vlaamse
Waarborgfonds ; een beleidsinstrument ten behoe-
ve van de financiering van kleine ondernemingen
en starters.

In de beleidsbrief 1999 van de toenmalige minister
van economie kan daarover het volgende worden
gelezen : "Dankzij het Vlaamse Waarborgfonds
kunnen kleine ondernemingen investeringskredie-
ten of kortetermijnkredieten bekomen die zij in
het normale bancaire circuit, bij gebrek aan waar-
borgen, niet of niet tegen aanvaardbare normen
kunnen verkrijgen, zonder dat de marktconformi-
teit wordt aangetast door de verrichting.".

Even verder in diezelfde beleidsbrief worden de
volgende argumenten gegeven : "Ten eerste zijn fi-
nancieringen mogelijk voor een betaalbare prijs.
De commissielonen die de bank en de kredietne-
mer betalen zijn lager dan de bestaande premies
voor kredietverzekering. Ten tweede hanteert het
Vlaamse Waarborgfonds specifieke beoordelings-
elementen : het houdt rekening met persoonlijke
factoren zoals de beroepsbekwaamheid en de
goede faam, de leefbaarheid van de onderneming
en de waarde van het project. Een kredietverzeke-
ring is louter gebaseerd op een financiële risicobe-
rekening.".

Voornamelijk de beoordelingselementen zoals be-
roepsbekwaamheid, de leefbaarheid van de onder-
neming en de waarde van het project, zijn voor een
startende onderneming van levensbelang. Zonder
een economisch levensvatbaar project en een ge-
zonde visie op het project in de toekomst van de
startende onderneming, is een starter vroeg of laat
immers tot het faillissement gedoemd.

Deze elementen moeten door een ondernemer
worden opgenomen in een degelijk opgesteld be-
drijfsplan, een zgn. business plan. Het zijn veelal te-
kortkomingen in het bedrijfsplan die er voor zor-

gen dat de starter niet bij het reguliere bancaire cir-
cuit terecht kan. Het Vlaams Waarborgfonds biedt
onder andere daarvoor geen soelaas.

Het belang van het bedrijfsplan is dan ook niet te
onderschatten, maar wordt door startende onder-
nemers maar al te dikwijls onderschat.

Vooraleer hier een oplossing proberen aan te bie-
den, moet eerst de doelgroep worden geïdentifi-
ceerd. Zonder in detail te willen treden, kan wor-
den gesteld dat een startende ondernemer meestal
een jonge vrouw of man is die uit haar of zijn oplei-
ding en vorming en/of opgedane ervaring binnen
de bedrijfswereld kennis en energie hebben geput
om een zelfstandige activiteit uit te oefenen, en zo-
doende een nieuwe onderneming te starten. Het
zijn jonge mensen met een goed idee of een be-
paald talent die hun eigen kans willen grijpen.

Wanneer de financiële middelen om de onderne-
ming te starten onvoldoende zijn, kloppen deze
jonge ondernemers in het merendeel van de geval-
len aan bij hun eigen commerciële bankinstelling.
Dat is logisch, aangezien zowat elke bank jongeren
zo snel mogelijk aan zich probeert te binden door
gerichte marketing op deze niche. Denken we hier-
bij alleen al maar aan de speciale jongerenproduc-
ten (bv. de bankkaart voor jongeren, …) die de
banken ontwikkelen.

Wanneer tijdens het kredietgesprek het Vlaams
Waarborgfonds ter sprake komt, zal het merendeel
van de bankiers een waaier van argumenten tegen
dit fonds aanhalen om aan te tonen dat het hier om
een onnodig product in de markt gaat. De argu-
menten zijn onder meer dat :

– de startende ondernemer zich moet wenden tot
het Beroepskrediet, een voor het merendeel on-
bekende instelling, waar een starter als een
nummer wordt beschouwd ;

– de starter zich gedurende de loop van de waar-
borgen blootstelt aan allerhande controles van
de overheid ;

– er door het Beroepskrediet een kostennota
wordt aangerekend op last van de overheid ;

– bij een eventuele realisatie van het krediet de
instelling ongeïnteresseerd is en blijft, aangezien
er voor het Beroepskrediet geen risico is door
de aanwezige overheidswaarborg.
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De argumenten die de bankier daar tegenover
stelt, zijn genoegzaam bekend. Die zijn onder an-
dere :

– de relatie bank-klant ;

– de persoonlijke behandeling van het dossier ;

– de bankservice ;

– het vinden van waarborgen in de te starten on-
derneming.

Verder zal de bankier echter belang hechten aan
de slaagkansen van het project waarmee de starter
voor de dag komt, kortom het bedrijfsplan. De
bankier is echter in het merendeel van de gevallen
wantrouwig tegenover het doorsnee bedrijfsplan
aangezien er voldoende ‘boekhouders van om de
hoek’ zijn die altijd wel bereid zijn om aan te tonen
dat het voornemen voldoende slaagkansen heeft.

Vandaar dat het voor elke startende ondernemer
van uitzonderlijk groot belang is om een goed be-
drijfsplan met zin voor de marktrealiteit voor te
leggen. Op basis van een degelijk plan kan het as-
pect waarborgen in een kredietonderhandeling im-
mers worden geminimaliseerd.

Daarom pleiten wij in dit voorstel van resolutie
voor de oprichting van een accountantscel die star-
tende ondernemers bijstaat in het opstellen van
een realistisch bedrijfsplan op basis van objectieve
gegevens, zowel persoons- als marktgebonden.
Veelal zal hieruit voor de starter zelf al blijken wat
de slaagkansen van een project zijn.

De bankinstelling zal dan op basis van de ingewon-
nen informatie bij deze cel een beslissing kunnen
nemen en het krediet al dan niet verstrekken.
Zowel bij een positieve als een negatieve beslissing
bewijst de bankier de jonge ondernemer een
dienst. Ofwel wordt het krediet verstrekt op basis
van gunstige en objectieve informatie en krijgt het
project zijn kans, ofwel wordt de aanvraag afgewe-
zen en is een mogelijke conclusie dat het voorne-
men minstens moet worden aangepast omdat het
weinig tot geen kans op slagen heeft.

Mathieu BOUTSEN

Roland VAN GOETHEM

Frans WYMEERSCH

Jan PENRIS
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VOORSTEL VAN RESOLUTIE

Het Vlaams Parlement,

– overwegende dat 

1° het Beroepskrediet voor de meeste startende
ondernemers een relatief onbekende bankin-
stelling is ;

2° een bedrijfsplan voor startende ondernemin-
gen van uitermate groot belang is ;

3° bedrijfsplannen heden ten dage veelal niet
professioneel worden opgesteld ;

4° commerciële bankinstellingen deze onpro-
fessionele bedrijfsplannen wantrouwen ;

5° een degelijk bedrijfsplan voor commerciële
bankinstellingen de basis vormt van een be-
slissing inzake kredietaanvragen ;

6° commerciële bankinstellingen niet enkel we-
gens de waarborg een krediet verstrekken ;

7° startende ondernemers hun project aan de
realiteit moeten kunnen toetsen ;

8° het aantal faillissementen bij starters moet
worden teruggedrongen ;

– vraagt aan de Vlaamse regering

1° een accountantscel op te richten die starten-
de ondernemers bijstaat in het opstellen van
een bedrijfsplan ;

2° deze cel provinciaal uit te bouwen en te inte-
greren in de op te richten ‘Huizen van de
Ondernemer’ ;

3° het bestaan van de cel voldoende bekend te
maken.

Mathieu BOUTSEN

Roland VAN GOETHEM

Frans WYMEERSCH

Jan PENRIS
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