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De spelers van de visserijsector

⃘ Reders en bemanning vaartuigen

⃘ Veiling

⃘ Verwerking

⃘ Groothandel

⃘ Kleinhandel

⃘ Marktkramers

⃘ Kennis-instellingen



De veilingen in Vlaanderen

Stedelijke vismijn Nieuwpoort:

Volume 2019 BE Vloot: 400 ton

Waarde 2019 BE Vloot: 1,5 miljoen euro

Vlaamse Visveiling NV.

Site Zeebrugge: hoofdkantoor  

Site Oostende: gloednieuwe vismijn sinds 2019

Volume 2019 BE Vloot: 13.300 ton

Waarde 2019 BE Vloot: 57, 5 miljoen euro



Wat doet een veiling?

⃘ Samenbrengen van vraag en aanbod voor een faire prijs

⃘ Kwaliteitsgarantie van de verse vis naar de consument:
⃘ Bewaring koude keten

⃘ Optimalisatie logistiek

⃘ Garanderen traceerbaarheid

⃘ Kwaliteitscontrole

⃘ Communicatie met het departement

De veiling is de facilitator van de vissector
Een onmisbare schakel tussen reders, kopers, overheid en voedselveiligheid



• Ondersteuning voor aanlanden in 
vreemde havens

• Bunkering en transport materiaal

• Organisatie koeltransport

• Calibreren van de vis 

• Snelle en betrouwbare betaling

• Interne logistiek/klaarmaken voor export

• Directe distributie naar bedrijven op de 
clusters

• Inpak en etikettering op maat van de klant

• Marktcreatie
• Performante software voor verkoop

via de klok
• Eerlijke prijs
• Traceerbaarheid
• Neutraliteit van gegevens

Diensten aan  
aanvoerders

Diensten aan 
aankopers

Diensten van de Vlaamse Visveilingen
Samenbrengen van vraag en aanbod



De landzijde van de vissector

Veilingen

Groothandel en industriële verwerkers:
◦ Herverpakken en panklaar maken

◦ Klanten: Export, retail, food service, horeca 

◦ Groeiende interesse in lokale vis

Kleinhandel en marktkramers
◦ Gespecialiseerd aanbod met advies

◦ Klanten: consument



Effecten van COVID-19 
op de werking van de veiling

⃘ Verminderde vraag door sluiting van HORECA, sluiting markten en wegvallen van de export 

⃘ Grote volatiliteit in volumes en bijgevolg zeer grote variaties in prijzen

⃘ Disproportionele stijging van de sorterings – en verkoopskost
⃘ Covid maatregelen 

⃘ Lagere volumes

⃘ Retro-actieve communicatie van de stillig periodes vaartuigen stond pro-actieve optimalisatie    
werking in de weg



Impact stillig periode maand mei

⃘ Tot 40% van de vaartuigen lagen stil

⃘ Seizoensgebonden aanlandingen in buitenland 
blijven van kracht

⃘ Implosie van het beschikbare aanbod

Tot slechts 30% van het potentieel van de Belgische vloot beschikbaar op de BE veilingen!
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Beschikbaar volume Belgische markt mei 2020

Aanvoervermindering door stillig Vermarkt in het buitenland Vermarkt in Belgische veilingen



Absolute impact op aanvoer in België
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Verdeling volume Stillig vs Aangeboden volume (ton)

BE Vloot Belgische veilingen (ton) BE Vloot in Buitenland (ton)

Verwachte aanvoervermindering door schepen die stilliggen (ton) Totaal # schepen die stilliggen



Handel vol getroffen door COVID

◦ Gigantische kosten door laattijdige communicatie lockdown

◦ Implosie afzetmarkt 

◦ Grote technische werkloosheid 

◦ Steunpakket overheid te klein/bankensteun weinig toegankelijk voor middelgrote KMO

◦ Grote onzekerheid over financiële gezondheid van de klanten bij heropstart Horeca 



COVID-les:
Business continuity is cruciaal voor ganse keten

◦ Maximale benutting van Belgische grondstof voor Belgische waardeketen

◦ Pro-actieve communicatie is noodzakelijk voor optimale organisatie binnen elke schakel

◦ Grotere spreiding van eventuele stillig periodes om aanbod op vraag af te stemmen



Toekomstgericht beleid



De positie van de visserij in Vlaanderen

DE VLOOT:

Kleine maar krachtige vloot bestaande uit familiale KMOs

Hoge ambachtelijke tewerkstelling in de kuststreek gecombineerd met toeristische aantrekkingskracht

Elke visser op zee creëert 5 tot 6 arbeidsplaatsen aan land!

DE VEILINGEN

Dynamische veilingen welke steeds innovatieve voorlopers zijn geweest 
⃘ TOP 5 in Europa 
⃘ Volledig gefinancierd met privé kapitaal!
⃘ Steeds voorloper qua verkoopssystemen, kwaliteitsbeleid en traceerbaarheid
⃘ Gloednieuwe veiling in Oostende future-proof

DE KOPERS

Heel sterke lokale versmarkt aangevuld met sterke internationale spelers voor industriële verwerking 



Uitdaging voor de Belgische sector:
Beschikbare grondstoffen verminderen jaarlijks!

Vlaanderen verliest marktaandeel in aanlanding van 
Belgische grondstoffen

◦ Verkoop van vaartuigen aan buitenlandse reders

◦ Verre visgronden maken veilingen dicht bij de visgrond 
aantrekkelijk

◦ Afwezigheid van de grootschalige industriële 
verwerking 



De veiling als facilitator voor de sector

◦ Vlotte operationele & financiële afhandeling van vaartuig tot koper 

◦ Relatief stabiel evenwicht tussen vraag en aanbod behouden

◦ Faire prijs voor elke soort en elke sortering voor reder en koper

◦ Voedselveilige omgeving met optimale distributie-omstandigheden

◦ Vlot en werkbaar kader nodig om volume op peil te houden Post-Brexit

◦ Behoud van Level playing field met UK en andere EU landen

Minimale volume-vereiste voor gezonde en dynamische thuismarkt:
17.000 ton



Samenwerking in volledige keten cruciaal 
voor uitdagingen van de toekomst!

◦ Versterken van het overleg tussen de verschillende actoren in de sector

◦ Ondersteun economische actoren die toegevoegde waarde en tewerkstelling in Vlaanderen houden

◦ Samenwerking en Innovatie om maximale toegevoegde waarde in Vlaanderen te bekomen
⃘ Maximale afstemming Vraag en Aanbod 

⃘ Promotie lokaal product via Visserij Verduurzaamt

⃘ Diversificatie via Mari- en aquacultuur om de sector als geheel te versterken

⃘ Data-verzameling en analyse met koppeling van de verschillende actoren

◦ Management tools voor alle actoren

◦ Innovatieve voorsprong voor Vlaamse kennis-instellingen



Werkgelegenheid in 
kustgemeenschappen
Elke visser op zee creëert 5 à 6 arbeidsplaatsen in het land waar de grondstoffen worden afgezet! 

Traditionele visserij stimuleren om aanvoer naar de thuishavens te brengen
◦ Kader creëren voor investeringen aan landzijde

◦ Vol inzetten op lokaal product

◦ Een vernieuwde dynamiek bij toeleveranciers en handel

Innovatie & diversificatie stimuleren om werkgelegenheid te verzekeren
◦ Uitbouw Mari & aquacultuur cluster met brede waaier aan actoren  

◦ Combinatie know-how traditionele visserij en nieuwe sub-sectoren stimuleren

◦ Nieuwe sub-sectoren breed toegankelijk laten voor alle economische actoren voor maximale innovatie en 
dynamiek


